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Elmshorner auf Expansionskurs

Vor den Toren Hamburgs ist seit funf Jahren die Supreme Trading
GmbH aktiv. Der weltweit agierende Containerhandler hat inzwischen
nicht nur mehrere Lagerparks und eine Tochter, sondern beschreitet
auch Wege fernab des Containermarkts.

z. B. Mindestabnahmemengen ge-
koppelt ist. ,Diese Herangehens-
Wweise sichert ein gesundes so-
wie konservatives Wachstum zum

sich das Seecontainer-Handels:

unternehmen Supreme Trading
einen Namen im B2B- und B2C-Be-
reich gemacht. Das Unternehmen
agiert weltweit und bietet neben
dem An- und Verkauf und Trans-
portdienstleistungen auch Vermie-

I n den vergangenen Jahren hat

tung sowie mittlerweile neun La-
gerparks fiir private und gewerbli-
che Kunden an. Mit dem Fokus auf
eine breite Produktpalette im Be-
reich von See-, Lager., Biiro-, Tank-
sowie Kiihlcontainern bildet es ej-
nen Schnittpunkt fiir den Bedarf
groBer Projektspediteure ebenso
wie fiir das

Wohle unserer Kunden, ganz gleich
Wie groB diese sind. Bei uns ist je-
der Kunde willkommen!*, so der
geschaftsfiihrende Gesellschafter
Serkan Sisman. ,Effizientes Zeit
und Transport-Management ist da
bei der Schliissel fiir eine erfolg:
reiche Abwicklung der Auftrige,
denn unser groRes Transportnetz-
werk via Bahn und Lkw erlaubt

GroB und Klein. Die Geschafts-
fithrung hat sich, wie Supreme
‘Trading erklért, bewusst vom Ge-
danken der konkreten Marktplat-
zlerung verabschiedet und operiert
stattdessen mit Fokus auf eine
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die nicht an

G
binnen sieben bis zehn Werkia-
gen*, so Sisman weiter.

Lagerlésungen. Die Vielfalt an
Verschiedenen Containertypen, di¢
das Unternehmen anbietet, spielt
eine entscheidende Rolle, denn jé-
der Bedarf st individuell. Supreme



rading setzt dabei auf eine stren-
e Anforderungspr\'ifung im engen
AuslauSCh mit den Kunden, um
dem Kaufer optimale Produktls-
sungen anbieten zu konnen. Seit
der Griindung 2018 hat das Un-
ternehmen durch regelméaRige Be-
darfsanalysen auf Marktentwick-
Jungen reagiert und den Fokus
auch auf die Vermittlung und den
Betrieb von Containerlagerparks
gelegt: Mittlerweile wurden zehn
Standorte Mmit teils {iber 200 Con-
tainern ausgestattet, um lokalen
Gewerbe- und Endkunden schnel-
Je Lagerlosungen bieten zu kon-
nen. Fiir das aktuelle Geschiftsjahr
plant das Unternehmen Wweitere
drei Standorte auszustatten.

Einsteter Flottenausbau. Um der
enormen Anfrage gerecht zu wer-
den, produziert Supreme Trading
jahrlich Neucontainer in China fiir
den Eigen- sowie Fremdbedarf in

bis neun Wochen nach Bestellein-
gang den Zielhafen. , Die hohe Ge-
schwindigkeit, in der Wir unse-
ren Kundenbedarf decken kénnen
wirkt der i Vo]atilité{

zuriickgreifen zu knnen.“ Nichts-
destotrotz liegt das Kerngeschaft
im europgischen Markt, wo Su-
preme Trading ebenfalls fiir ihre

der Weltmarktpreise effektiv ent-
gegen und ermoglicht unseren
Kunden eine extensive Planungs-
sicherheit*, sagt Serkan Sisman,

Lokale Tochter. Der tiirkischstim.
mige Unternehmer treibt insbeson-
dere das Geschift in seinem Hei-
matland voran, wo iiberwiegend
grofe P das Klien-

dndischen Partner Abwick-
lungsprozesse im Bereich von De-
pot- und Transportdienstleistungen
{ibernimmt. Partnerschaften zu Un-
ternehmen aus Fernost ergeben ein
hohes Maf an Synergien und trei-
ben laut Unternehmen das ge-
schaftliche Wachstum voran.

SupCont kommt. Auch fernab des

tel abbilden. Fiir mehr Néhe zum
lokalen Markt und gestarkte Han-
delsaktivitdten sorgt die Anfang
2023 gegriindete Tochtergesell-
schaft TC Container UG mit Han-
delsbiiro in der Tiirkei. Sisman da-
zu: ,Im Zuge der for

Contai kts ist das Unterneh-
men nicht untatig: Das eigens von
Supreme Trading entwickelte EDV-
System ,SupCont“ soll voraus-
sichtlich Ende 2023 an den Markt
gehen und eine effiziente Schnitt-
stelle fiir containerrelevante Pro-
zesse — t auf die

Globalisierung ist nach wie vor un-
mittelbare Nahe zum Kunden und
eine i 11 der

vierstelliger Menge. Wie das Un-
ternehmen weiter berichtet, er-
reichen diese, dank Expertise im
Transportsegment, teilweise acht

Kulturellen Unterschiede unabding:
bar. Wir méchten unseren Kunden
ermoglichen, lokal zu Kkaufen und
dabei auf lokale Ansprechpartner

Anforderungen dieser anspruchs-
vollen Branche — bieten. Supreme
Trading mochte anderen Marktteil-
nehmern damit eine Komplettld-
sung fiir die Abwicklung des Tages-
geschafts im Bereich der Container
ermoglichen.
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